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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Burger Bar.

Das Hauptprodukt einer Burger Bar sind Burger in allen Variationen, zum Beispiel Fisch-, Rind- und
Gefliigel-Burger. Dariiber hinaus werden Sandwiches, Salate, Suppen und Specials angeboten. Das
Angebot wird durch alkoholische und nicht-alkoholische Getranke abgerundet.

Zielgruppen fiir die Burger Bar sind alle Burger- und Fast Food Fans im Umkreis von 10 km um die
Burger Bar (direkte Zielgruppe). Das erweiterte Zielgebiet umfasst einen Radius von 20 km. Das
Angebot richtet sich an Kinder, Jugendliche, Erwachsene, Paare und Familien, die in authentisch-
amerikanischer Atmosphare bei einem exzellenten Burger Zeit miteinander verbringen mochten.
Das Ziel ist der Aufbau von Stammbkundschaft. Die Zielgruppe wird durch Laufkunden (Passanten)
vervollstandigt, z.B. Schiiler, Studenten, Auszubildende und Angestellte, die ihre Mittagspause in
der Burger Bar verbringen méchten. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-
Leistungs-Verhaltnis und iberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen.
Dariiber hinaus erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter
Gliederungspunkt 2.3 zu finden.
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