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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Cocktailbar.

Das Produktprogramm erstreckt sich auf alkoholfreie (z.B. Fruchtcocktails, Smoothies) und
alkoholische Cocktails (z.B. Tequila Sunrise, Caipirinha, Mojito, Long Island Iced Tea, Cosmopolitan,
Pina Colada, Cuba Libre, Margarita, Manhattan), Softdrinks, Bier, Wein und Spirituosen. Zudem gibt
es ein Speisenangebot bestehend aus Vor-, Haupt- und Nachspeisen.

Die Zielgruppe der Cocktailbar besteht aus Freunden, Kollegen, Singles, Paaren und Familien, die in
gemitlicher Atmosphare bei einem Cocktail Zeit miteinander verbringen méchten. Die Zielgruppe
ist zu gleichen Teilen weiblich und méannlich, wobei die meisten Personen zwischen 16 und 49
Jahre alt sind. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und
Uberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Dartiber hinaus erreicht das
Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu
finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Cocktailbar herunterladen!
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