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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Hochseilgartens.

Das Angebot des Hochseilgartens besteht aus mehreren Hochseilparcours unterschiedlicher
Schwierigkeitsgrade und H6hen. Dariiber hinaus gibt es einen kleinen Biergarten, in dem kalte und
warme Speisen, Softdrinks und alkoholische Getranke angeboten werden. Hier kdnnen Géste in
entspannter Atmosphare den Besuch auf der Hochseilanlage ausklingen lassen.

Zielgruppen des Hochseilgartens sind schwindelfreie Kinder, Jugendliche, Erwachsene, Singles,
Paare und Familien. Dariiber hinaus richtet sich das Angebot an Vereine und Unternehmen, die z.B.
Teambuilding-Manahmen durchfiihren moéchten. Die Hauptzielgruppe ist zwischen 12 und 39
Jahre alt und zu gleichen Teilen weiblich und mannlich. Die Erstkunden des Kletterparks sollen zu
Stammkunden entwickelt werden. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-
Verhaltnis und Giberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Dariiber hinaus
erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter
Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Hochseilgarten / Kletterpark
herunterladen!
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