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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines spanischen Restaurants.

Das Angebot der Tapas Bar besteht aus kalten und warmen Speisen sowie alkoholischen und nicht
alkoholischen Getranken. Die Speisekarte enthdlt alle typischen spanischen Tapas wie z.B. Gambas,
Calamares, Tortillas, Serrano, Pollo und Paella. Einmal wochentlich gibt es einen Tapas all-you-can-
eat-Abend. Dieser wird durch spanische Live-Musik unterstiitzt. Alle Gerichte werden von einer
stimmigen Auswahl an spanischen Weinen (vor allem Rioja) begleitet.

Die Zielgruppe besteht aus Spaniern, die in Deutschland leben sowie aus einer gro3en deutschen
Fangemeinde fiir Tapas und spanische Gerichte. Das Angebot richtet sich vor allem an Kinder,
Jugendliche, Erwachsene, Freunde, Paare und Geschéftskollegen, die in authentisch-spanischer
Atmosphare ein gutes Essen geniel3en und Zeit miteinander verbringen méchten. Durch eine
erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und Giberdurchschnittlichen Service
entsteht ein hoher Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das Angebot einige
Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Spanisches Restaurant / Tapas Bar
herunterladen!
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