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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Detektei.

Das Leistungsprogramm der Detektei umfasst Ermittlungen in den Bereichen Privat und Wirtschaft.
Im Privatbereich erstreckt sich das Angebot z.B. auf Beobachtungen, Personensuche,
Anschriftenermittlung, Schuldnerermittlung, Familienrecht, Eherecht und Sorgerecht. Im
Wirtschaftsbereich werden z.B. Leistungen in den Bereichen Betrug, Diebstahl, Sabotage,
Industriespionage, Arbeitsrecht und Patentschutz angeboten.

Zielgruppe der Detektei ist sowohl eine private Kundschaft fiir die unterschiedlichsten
Ermittlungsziele, als auch eine gewerbliche Klientel (kleine, mittlere und groBe Unternehmen,
Supermarkte und Kaufhauser). Die meisten Kunden werden aus einem Radius von 25 km um die
Detektei erwartet (direktes Einzugsgebiet). Durch eine erstklassige Qualitét, ein attraktives Preis-
Leistungs-Verhaltnis und Gberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen.
Dariiber hinaus erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter
Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Privatdetektiv / Detektei
herunterladen!
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