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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Eventmanagers.

Das Angebot umfasst die Planung, Durchfiihrung und Kontrolle von Events aller
GroBenordnungen, zum Beispiel Firmenevents, Messeevents, Outdoor-Events und private Events.
Die angebotenen Leistungen des Eventmanagers sind sehr umfangreich und umfassen z.B.
Budgetplanung, Terminplanung, Leistungsverzeichnisse, Ausschreibungsprozesse, Eventlocation-
Auswahl, Genehmigungen, operative Abwicklung, Catering, Sanitarversorgung, Steuerung von
Dienstleistern, Qualitatssicherung und Controlling.

Die Zielgruppe des Eventmanagers sind Veranstalter von Events aller Art wie z.B. Konzerte,
Firmenevents, PR-Events, Weihnachts-Events, Messeevents und Hochzeiten. Zur Zielgruppe
gehoren KMU (kleine, mittlere, groBe Unternehmen) und 6ffentliche Institutionen wie z.B. Vereine,
Schulen, Gemeinden, Stadte und Kommunen. Zufriedene Erstkunden sollen zu Stammkunden
entwickelt werden. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und
tiberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das
Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu
finden.
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