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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Schwimmschule.

Die Schwimmschule bietet Anfanger- und Fortgeschrittenenkurse fiir Kinder, Jugendliche,
Erwachsene und Senioren, zum Beispiel Babyschwimmen, Kleinkinderschwimmen,
Kindergartenschwimmen, Jugendschwimmen und Erwachsenenschwimmen. Schwimmabzeichen
kdnnen ebenfalls erworben werden. Wassergymnastikangebote wie z.B. Aqua Fitness, Aqua Bike
und Aqua Zumba runden das Angebot ab.

Die Zielgruppe des Schwimmlehrers setzt sich aus Kindern ab 4 Jahren, Jugendlichen und
Erwachsenen aller Leistungsniveaus zusammen, vom Nichtschwimmer bis zum Anwarter auf das
goldene Leistungsschwimmabzeichen. Ziel ist der Aufbau von Stammkunden, z.B. die mehrjahrige
Begleitung von Schwimmern vom Seepferdchen bis zum Leistungsschwimmer. Durch eine
erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und Giberdurchschnittlichen Service
entsteht ein hoher Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das Angebot einige
Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu finden.
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