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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Bettengeschafts.

Das Produktprogramm des Bettenfachgeschafts umfasst Betten (z.B. Polsterbetten, Wasserbetten,
Boxspringbetten) und Matratzen (z.B. Federkernmatratzen, Kaltschaummatratzen, Visco-Matratzen)
unterschiedlicher Hersteller und Qualitaten. Das Angebot wird durch weitere Handelswaren rund
um Bett und Schlafzimmer wie z.B. Kissen, Zudecken, Bettwéasche, Bettauflagen, Frottierwaren,
Schlafziimmermobel und Accessoires abgerundet.

Die Zielgruppe des Bettenfachgeschafts ist aus privaten Kunden wie z.B. Hausbauern und
Hausrenovierern zusammengesetzt, die einen Neu- oder Abnutzungsbedarf bzw. Ersatzbedarf an
Betten und Matratzen haben. Dariiber hinaus besteht die Zielgruppe aus Hotels, Pensionen,
Gasthofen und Jugendherbergen. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-
Verhaltnis und Uberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Dariiber hinaus
erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter
Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstdndigen Businessplan Bettenfachgeschaft herunterladen!
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