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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Herrenausstatters.

Der Herrenausstatter bietet ein breites Angebot an Herrenmode in den Bereichen Anzlige, Blazer,
Sakkos, Hemden, Krawatten, Hosen, Jeans, Jacken, Mantel, Pullover, Polos, Shirts, Schuhe, Socken
und Unterwdasche. Als besonderes Highlight wird Mal3konfektion fiir Anzlige, Hemden und Sakkos
angeboten. Das Angebot wird durch eine ausgesuchte Zusammenstellung an Lederwaren
abgerundet (z.B. Giirtel, Geldb6sen und Taschen).

Zur Zielgruppe des Herrenausstatters gehdren Manner, die auf der Suche nach exklusiven
Einzelstlicken oder Kleidung in Mal3anfertigung sind. Die trend- und modebewusste Zielgruppe
legt Wert auf handgefertigte und auf den Trager abgestimmte Kleidung und méchte sich gezielt
vom Massenmarkt der Modeindustrie abgrenzen, innerhalb dessen Mode unter fragwiirdigen
Bedingungen produziert wird. Tendenziell umfasst die Zielgruppe Manner oberer
Einkommensschichten wie z.B. Manager oder Fiihrungskrafte. Durch eine erstklassige Qualitat, ein
attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und tiberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher
Kundennutzen. Dariiber hinaus erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte
Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Herrenausstatter / Herrenmode
Shop herunterladen!
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