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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Biiro-, Schreibwaren- und Bastelshops.

Das Angebot des Bliro-, Schreibwaren- und Bastelshops umfasst Artikel in den Bereichen Papier,
Ordner, Archivierung, Tinte, Toner, Schreiben, Kleben, Basteln, Umschldge, Reinigung, Hygiene,

Pinnwande, Flipcharts, Kalender, Planer, Faltpapier, Fotokarton, Motivpapier und Spezialpapier.

Das Sortiment wird durch Computer- und Schreibtischzubehér abgerundet.

Die Zielgruppe fiir Bliro- und Schreibwaren sind vor allem Schiiler, Auszubildende und Studenten.
Zur Zielgruppe fiir Bastelwaren zahlen die Eltern von Kindern, GroReltern, Tagesmditter,
Kindergarten, Kinder- und Jugendgruppen und Schulen. Ziel ist der Aufbau von Stammkunden, z.B.
die Begleitung von Schiilern liber die gesamte Schulzeit hinweg. Das Geschift lebt allerdings auch
von neuen Kunden und Laufkundschaft. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-
Leistungs-Verhaltnis und Gberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen.
Dariiber hinaus erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter
Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Blro-, Schreibwaren- und
Bastelshop herunterladen!
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