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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Sauna- und Wellnessoase.

Das Angebot erstreckt sich auf die Bereiche Sauna und Wellness. Den Gasten stehen mehrere
Aufguss- und Trockensaunen im Temperaturbereich 80°-100°C, ein Sanarium (60°C) sowie ein
romisches Dampfbad und Whirlpools zur Verfigung. Zur Abkihlung gibt es Duschen und
verschiedene Tauchbecken. Dariiber hinaus wird eine Vielzahl an Wellness-Leistungen, zum
Beispiel Massagen, angeboten. Ebenfalls stehen hochmoderne Solarien zur Verfligung. Das
Konzept wird durch ein gastronomisches Angebot in Form einer Sauna- und Wellnessbar
abgerundet.

Die Zielgruppe der Sauna- und Wellnessoase sind Stressgeplagte, Entspannungssuchende,
Gesundheitsfans und Wellness-Anhéanger. Die Hauptzielgruppe ist zwischen 18 und 59 Jahre alt
und zu gleichen Teilen mannlich und weiblich. Die Zielgruppe besteht tendenziell aus
Besserverdienern. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und
tberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das
Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu
finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Sauna- und Wellnessoase
herunterladen!
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