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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Bodenlegerunternehmens.

Der Service des Bodenlegers reicht von der Beratung und Planung (iber das Ausmessen vor Ort bis
hin zur fertigen Verlegung von Bodenbeldgen wie z.B. Estrich, Fliesen, Parkett, Laminat, PVC,
Linoleum, Kork, Dielen, Teppich und Trockenbaufu3béden. Fiir Kunden geht es darum, den jeweils
am besten geeigneten Bodenbelag in Abhdangigkeit von Kriterien wie Strapazierfahigkeit,
Umweltvertraglichkeit, Reinigung, Pflege und Wirtschaftlichkeit zu finden. Zur Abrundung des
Angebots werden Werkzeuge und Raumausstattungszubehor flir Selbstverleger zur Miete
angeboten. Ebenso gibt es einen Schleifservice zur Aufbereitung alter FuBbéden.

Die Zielgruppe besteht aus privaten und gewerblichen Bauherren, Eigentlimern und Verwaltern
von Wohn-, Geschafts- und Verwaltungshausern, Gemeinden, Stadten, Kommunen, Architekten,
Planern und Ingenieuren. Alle Zielgruppen kénnen in den Bereichen Neubau, Reparatur und
Renovierung bedient werden. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-
Verhaltnis und Giberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Dariiber hinaus
erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter
Gliederungspunkt 2.3 zu finden.
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