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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Maurerunternehmens.

Das Angebot des Maurerunternehmens bezieht sich auf Maurer- und Betonarbeiten in den
Hauptgeschaftsfeldern Rohbau und schliisselfertiges Bauen, inklusive Erd- und Abbrucharbeiten
sowie Erstellung von Auf8enanlagen. Einen wichtigen Teil des Angebots stellt der Einbau von
Isolierungs- und Dammmaterialien dar. Dariiber hinaus werden Umbauarbeiten angeboten, zum
Beispiel Ausbau, Renovierung und Sanierung.

Die Zielgruppe umfasst private und gewerbliche Bauherren, Eigentiimer und Verwalter von Wohn-,
Geschafts- und Verwaltungshausern, Gemeinden, Stadte, Kommunen, Architekten, Planer und
Ingenieure. Alle Zielgruppen kénnen in den Bereichen Neubau, Reparatur und Renovierung
bedient werden. Durch eine erstklassige Qualitét, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und
tiberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das
Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu
finden.
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