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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Immobilienmaklers.

Der Immobilienmakler berat und betreut Verkaufer und Kaufer in allen Fragen des Verkaufs,
Vermietung und Finanzierung von Grundstiicken, Hausern, Wohnungen und gewerblichen
Objekten. Hierzu gehéren z.B. die Immobiliensuche, Wertermittlungen, Unterlagenbeschaffung,
Erstellung von Foto- und Videoaufnahmen, Exposé-Erstellung, Kundenakquise, Besichtigungen,
Bonitatsprifungen, vertragsrechtliche Beratung, Vertragserstellung, Verhandlungsfiihrung,
Finanzierungsberatung, Vertragsschluss und Objektiibergabe.

Die Zielgruppe setzt sich aus privaten und gewerblichen Verkdufern oder Vermietern von
Immobilien aller Art zusammen. Gerade im Vermietungsbereich wird der Aufbau von
Stammkunden angestrebt, was durch eine exzellente Dienstleistung und zufriedene Kunden
erreicht wird. Durch eine erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und
Uberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Dartiber hinaus erreicht das
Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu
finden.
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