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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Marketingberatung.

Die Marketingberatung bietet ein breites Leistungsprogramm im klassischen Marketing, zum
Beispiel Marketingstrategie, Markenfiihrung, Produktmanagement, Preispolitik, Vertrieb und
Kommunikation. Dariiber hinaus zahlt die Online-Marketing-Beratung (SEQ/SEA) zu den
Kernkompetenzen. Das Angebot wird durch Coachings, Seminare und Workshops abgerundet.

Die Zielgruppe der Marketingberatung sind Unternehmen (klein, mittel, grof3) aller Branchen,
vorrangig jedoch kleinere Unternehmen mit bis zu 5 Mitarbeitern ohne eigene Marketingabteilung
(z.B. Selbststandige, Freiberufler, Vereine). Auftrage von grof3eren Unternehmen werden immer
dann erwartet, wenn spezielles Know-how gefragt ist. Durch eine erstklassige Qualitat, ein
attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und Gberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher
Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte
Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Marketingberatung herunterladen!
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