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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung eines Lasertagunternehmens.

Das Angebot besteht aus einer futuristischen Lasertag-Spielhalle mit einer Vielzahl an innovativen
Hindernissen und Attraktionen. Entertainment und eine erlebnisorientierte Freizeitgestaltung ist
auf der Anlage garantiert. Die Hindernisse, Ausriistung und Gestaltung der Halle entsprechen den
neuesten Sicherheitsstandards. Im Rahmen des betrieblichen Ablaufs kontrollieren Mitarbeiter das
Spielgeschehen zur Gewahrleistung maximaler Sicherheit.

Die Zielgruppe fiir Lasertag sind Adrenalin-Junkies und sportbegeisterte junge Erwachsene,
vorrangig zwischen 16 und 29 Jahren. Auch Junggesellenabschiede zdhlen zur Zielgruppe. Die
Zielgruppe ist zu gleichen Teilen mannlich und weiblich. Durch eine erstklassige Qualitat, ein
attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und Gberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher
Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte
Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Lasertag herunterladen!
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