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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Eventarena.

Durch die Eventarena soll eine der aulergewdhnlichsten und charaktervollsten Locations im
Zielgebiet geschaffen werden. Neben der Haupthalle steht den Mietern eine Bar und eine Lounge
zur Verfiigung. Ein Kiihl- und Abstellraum rundet das Angebot der Eventarena ab. Kostenlose
Parkmoglichkeiten sind ebenfalls vorhanden. Die Halle eignet sich somit hervorragend fiir
Familienfeste, Firmenfeiern, Events, Konzerte, Partys, Sportveranstaltungen und Public Viewings.

Die Zielgruppe der Eventarena umfasst Eventmanager, Veranstaltungstechniker, Vereine,
Musikbands, politische Parteien sowie kleine, mittlere und grof3e Unternehmen (KMU). Ziel ist der
Aufbau von Stammkunden, was durch die Zufriedenheit der Zielgruppe erreicht wird. Durch eine
erstklassige Qualitat, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und tGberdurchschnittlichen Service
entsteht ein hoher Kundennutzen. Dariiber hinaus erreicht das Angebot einige
Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Eventarena / Mehrzweckhalle
herunterladen!
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