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1. Management Summary
Diese Ausarbeitung beschreibt das Existenzgriindungsvorhaben/die Ubernahme/die
Neuausrichtung einer Kochschule.

Das Angebot der Kochschule umfasst einen Eventkochkurs, innerhalb dessen ein 4-Gange-Men
auf hochstem Niveau durch einen Spitzenkoch gemeinsam mit den Teilnehmern zubereitet wird.
Dariber hinaus gibt es diverse Spezialkochkurse, zum Beispiel in den Bereichen Fleisch, Fisch,
Grillen und Brotbacken. Das Angebot der Kochschule wird durch Erndhrungsberatung abgerundet.

Zielgruppe der Kochschule sind sowohl Kochanfanger, Fortgeschrittene als auch passionierte
Hobbykdche jeden Alters. Darliber hinaus zahlen Unternehmen zur Zielgruppe, z.B. in Bezug auf
die Durchfiihrung von Kochevents. Ziel ist der Aufbau von Stammkunden, indem z.B.
Kochanfénger iber verschiedene Kurse bis zum versierten Kochexperten ausgebildet werden.
Durch eine erstklassige Qualitét, ein attraktives Preis-Leistungs-Verhaltnis und
tiberdurchschnittlichen Service entsteht ein hoher Kundennutzen. Darliber hinaus erreicht das
Angebot einige Wettbewerbsvorteile. Die gesamte Ubersicht ist unter Gliederungspunkt 2.3 zu
finden.

Ende der Leseprobe

Hier klicken und den vollstandigen Businessplan Kochschule herunterladen!
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